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(IAPROJEKTU

- ETAPY POZYSKANIA INWESTORA

Fundusze venture capital przeznaczaja na wybrany projekt od kilkuset tysiecy do nawet kilku
milion6éw ztotych. Wspierajg spotki nie tylko kapitatem, ale takze swoim doswiadczeniem i wiedza,
szczegOlnie w kwestiach dotyczacych zarzadzania finansami oraz prawnych. Jakie doktadnie etapy
przechodzi przedsiebiorstwo, by otrzymac takie wsparcie oraz ile trwa proces pozyskania inwestora?

KRYSTYNA KALINOWSKA

dyrektor inwestycyjny z Podlaskiego Funduszu Kapitalowego

todzi przedsiebiorcy,

zeby rozwija¢ swoj

biznes i osiagac zato-

- zone cele, potrzebujg

odpowiedniego wspar-
cia. Pomocna dton wyciagaja do nich
fundusze venture capital, ale zanim
dojdzie do podpisania umowy inwesty-
cyjnej, przedsiebiorcy musza przejsc
przez proces inwestycyjny. W glownej
mierze czas trwania takiego procesu
uzalezniony jest od stopnia przygoto-
wania danego projektu. Zazwyczaj na

analize merytoryczng projektu, due di-
ligence prawne oraz finansowe, a takze
przygotowanie umowy inwestycyjnej

i negocjacje jej ostatecznych warunkow
potrzeba okolo 3 miesiecy. Duzy wplyw
na dtugo$¢ procesu ma réwniez prze-
bieg wspolpracy z pomystodawcami
projektu na poszczegolnych jego eta-
pach. Jak zatem przebiega caty proces
inwestycyjny?

Analiza potencjalnych projektow
inwestycyjnych

Przedsiebiorcy, ktdrzy cheg otrzymac
wsparcie ze strony funduszu venture

capital, w pierwszej kolejnosci powinni
przedstawi¢ inwestorowi swoj projekt.
W celu zgloszenia projektu nalezy prze-
sta¢ do funduszu teaser inwestycyjny
lub formularz zgtoszenia projektu. Taki
dokument powinien by¢ krotki i zawie-
ra¢ najbardziej istotne informacje, takie
jak: opis oferowanych produktéw lub
ustug, przewagi konkurencyjne, wy-
soko$¢ poszukiwanych srodkow i ich
planowane przeznaczenie, kluczowe
parametry finansowe. Warto takze po-
dac¢ informacje odno$nie do$wiadczenia
0s6b zarzadzajacych, poniewaz
kompetentny zespot jest dla
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Od zgtoszenia projektu do rozpoczecia wspédtpracy - etapy pozyskiwania inwestoréw

funduszu kluczowym kryterium przy
podejmowaniu decyzji o zaangazowa-
niu sie w konkretne przedsiewziecie.
Sposréd otrzymanych zgloszen fundusz
wybiera te, ktére dotyczq najciekaw-
szych oraz najlepiej przygotowanych
projektow. Wtedy dochodzi do pierw-
szego spotkania z pomystodawcami.
Na tym etapie przeprowadzana jest
wstepna ocena i weryfikacja przedsta-
wionego projektu oraz zespotu zarza-
dzajacego i podpisywana jest umowa

o zachowaniu poufnosci (NDA — Non
Disclosure Agreement). Nastepnie prze-
prowadzana jest analiza merytoryczna

i finansowa pomystu na biznes.

Term Sheet
Projekt, ktory zainteresowat inwesto-
ra przechodzi do nastepnego etapu.
Kolejnym krokiem pomystodawcow
i inwestora jest uzgodnienie wstepnych
warunkow, takich jak wysokos¢ inwesty-
Cji, wycena udziatéw, termin realizacji
inwestycji i podpisanie listu intencyjnego
— tzw. term sheet. Taki list zawiera kluczo-
we warunki przysztej transakcji i zwykle
réwniez zobowigzanie pomystodawcow
do nieprowadzenia negocjacji z innymi
inwestorami przez pewien okres. Co
wazne, term sheet nie jest wigzgcym
dokumentem i nie zobowiazuje zadnej ze
stron do zawarcia transakcji.

Badanie due diligence

i zawarcie umowy

Nastepnie przeprowadzane jest szcze-
golowe badanie finansowe oraz prawne
spotki, tzw. due diligence. Poglebiona
analiza podmiotu obejmuje miedzy
innymi analize biznesowa oraz audyt
prawny i podatkowy. Jej celem jest
identyfikacja ryzyk zwiazanych z do-
tychczasowq dziatalnoscia przedsie-
biorstwa. Natomiast jezeli w ramach
inwestycji ma dojs¢ do powotania
nowego podmiotu, ustalane sq warunki
zawigzania takiej spotki. Na tym etapie
dochodzi do finalnej oceny projektu

i identyfikacji wszystkich zagrozen
zwigzanych z inwestycja.
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PO PODPISANIU
UMOWY EKSPERCI
FUNDUSZU SCISLE
WSPOLPRACUJA

Z ZARZADEM W CELU
MONITORINGU

| WERYFIKAC)I
PRZYJETE) STRATEGII.
FUNDUSZ ZAPEWNIA
WSPARCIE DORADCZE,
M.IN. W KWESTIACH
PRAWNYCH,
FINANSOWYCH ORAZ
PODATKOWYCH.

Inwestycja

Po zakonczeniu badania due diligence
nastepuje ostateczne zatwierdzenie
decyzji o inwestycji przez komitet
inwestycyjny funduszu. Na tym etapie

negocjowane sg ostateczne warunki
transakcji oraz zapisy w umowie in-
westycyjnej. Po podpisaniu umowy
eksperci funduszu Scisle wspotpracuja
z zarzadem w celu monitoringu i we-
ryfikacji przyjetej strategii. Fundusz
zapewnia wsparcie doradcze, m.in.

w kwestiach prawnych, finansowych
oraz podatkowych. Zwykle fundusz
jest reprezentowany w spotce przez
przedstawicieli delegowanych do rady
nadzorczej. W ten sposob monitoru-
jemy biezaca dziatalno$¢ oraz wyniki
osiaggane przez firme. Na co dzien po-
zostawiamy wiascicielom wolng reke
w prowadzeniu biznesu, co ma duzy
wplyw na szybkie podejmowanie de-
cyzji i swobode dziatania. W kwestiach
strategicznych zarzad moze jednak za-
wsze liczy¢ na nasze wsparcie. Droga
do podpisania umowy inwestycyjnej

z funduszem venture capital trwa od
trzech miesiecy do nawet p6t roku

i wymaga zaangazowania ze strony
inwestora, a takze pomystodawcow
projektu. Jednak sfinalizowana umowa
to czesto poczatek wieloletniej wspot-
pracy i - jak przyznaje wielu mtodych
przedsiebiorcow - szansa na realizacje
strategii, a takze wejscie w Swiat ,,wiel-
kiego biznesu”.



